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Resumen

Un dominio apropiado de los conceptos basicos de la Contabilidad y un analisis de sus caracteristicas son esencia-
les para el desarrollo de la Teoria Contable. El proceso de toma de decisiones financieras exige el conocimiento de
valores econémicos adecuados, lo que se torna cada vez mas demandado por los usuarios de la Contabilidad. Este
trabajo, por tanto, busco aferir la comprension de algunos términos explotados en el contexto de la disciplina Teo-
ria de la Contabilidad, tales como activos, pasivos, goodwill, ingresos, gastos, ganancias y pérdidas. Se examind
una muestra compuesta por 591 alumnos matriculados en cursos de Ciencias Contables que ya habian frecuentado
la disciplina Teoria de la Contabilidad en instituciones de ensefianza superior localizadas en la ciudad de Salvador
(BA). El analisis de los resultados por medio de una regresion logistica indica que la relacion desempeiio del dis-
cente y titulacion del docente es mas significativa que la relacion desempetio del discente y tipo de la IES, sin em-
bargo, de forma general, conceptos superficiales sobre los topicos tratados en ese trabajo fueron citados en todos
los niveles. Los resultados evidenciaron, en general, fallos en la comprension de conceptos contables relevantes
para la formacion del alumno, reflejando mayoritariamente una vision superada o, como minimo, conservadora.
Cuando comparados por tipo de institucion de ensefianza, los resultados indican que estudiantes de instituciones
publicas poseen mejor dominio de los conceptos considerados en este estudio. La comprensién mejora un poco
mas cuando la titulacion del docente evoluciona de especialista para maestro y de éste para doctor.

Palabras clave: Teoria de la Contabilidad; Conceptos Contables Relevantes; Ensefianza de Contabilidad.

Editado en Portugués, Inglés y Espariol. Version original en Portugués.

Recibido el 08/07/10. Solicitud de Revision el 18/01/11. Volvio a presentar el 30/06/11. Aceptado el 19/10/2011, por Valcemiro
Nossa (Editor). Publicado el 28/06/12. Organizacao responsavel pelo periodico: CFC/FBC/ABRACICON.

Copyright © 2012 REPEC. Todos los derechos, inclusos los de traduccion, son reservados. Se permite mencionar
parte de articulos sin autorizacion previa, con tal de que se identifique la fuente. @ e |



rep:c

Raimundo Nonato Lima Filho e Adriano Leal Bruni 188

1. INTRODUCCION

Un dominio adecuado de los conceptos basicos de la Contabilidad y un analisis de sus caracte-
risticas son fundamentales para el desarrollo de la Teoria Contable. De igual forma, el desarrollo de las
técnicas de identificacion y mensuracion de los items de los informes contables contribuye para el per-
feccionamiento de su uso y para la mejoria de los procesos de registro y gestion.

Para Watts y Zimmerman (1986), el objetivo de la teoria contable, por lo menos bajo el enfoque
positivista, consiste en explicar y predecir la practica contable. A partir del momento en que se consigue
explicar los fendémenos contables, con el basamento de la racionalidad natural, bajo el enfoque de la me-
todologia inductiva, ademas de hacer ciencia, también despierta en el investigador la necesidad de razo-
nar, analizando las variables y sus relaciones de causa y efecto.

El dominio de la mensuracion apropiada del valor econdmico de activos, pasivos, patrimonio li-
quido, gastos, ingresos, pérdidas y ganancias se tornan cruciales, demandando la necesidad de estimular
la pesquisa académica en la buisqueda de metodologias de mensuracion de activos y pasivos, que puedan
proporcionar un valor mas aproximado de la realidad del patrimonio de una entidad. El proceso de toma
de decisiones financieras exige el conocimiento de valores econémicos apropiados, lo que se torna cada
vez més demandado por los usuarios de la Contabilidad.

El creciente nimero de investigaciones empiricas en el area contable viene instigando cada
vez mas el desarrollo teorico del papel que la Contabilidad ejerce en la sociedad y en las organizaciones.
El estudio de la Teoria Contable se torna importante no s6lo para investigadores y académicos, sino tam-
bién para aquellos cuya actuacion profesional se encuentra relacionada a la Contabilidad. El motivo de la
importancia consiste en el hecho de que el armazdn de sustentacion de las practicas contables se encuen-
tra justamente en la Teoria de la Contabilidad. Una de las motivaciones de este trabajo parte justamente
de la constatacion de que la superficial y genéricamente aceptada conceptuacion de los términos conta-
bles presentados no contempla las caracteristicas de mayor relevancia para una adecuada comprension.

Lopes (2002) destaca que la Contabilidad fue una disciplina basicamente normativa, puesto que
preocupada en formular indicaciones sobre las mejores practicas profesionales fue asumiendo un caracter
mas cientifico. Trabajos como los de Ball y Brown (1968) y Beaver (1968) motivaron roturas importan-
tes de paradigmas, evidenciando un analisis practico de la pesquisa contable. Martins (2005) resalta que,
actualmente, e n los principales periddicos del area contable ya no se constata la presencia de trabajos
académicos que se resumen a sugerir alternativas, crear ideas y normas. Se tornaron preponderantes
trabajos que se fundamentan en algiin nivel de empirismo, adicionando excelentes armazones teoricos.

En esta linea, el presente articulo busca entender como ocurre en la préctica la percepcion de con-
ceptos relevantes de la Contabilidad, a ejemplo de activo, pasivo, goodwill, ingresos, gastos, ganancias y
pérdidas. Contextualmente, busca entender como la ensefianza de la disciplina Teoria de la Contabilidad
en cursos de graduacion de Salvador, Bahia, en el afio de 2009 contribuy6 para el dominio de esos con-
ceptos. Adicionalmente, investiga si existe relacion entre el concepto percibido y la titulacion del docen-
te de la disciplina Teoria de la Contabilidad y si existe relacion entre el concepto percibido y el tipo de la
institucion de ensefianza, clasificada como privada o publica. La importancia ejercida por la Contabili-
dad en las organizaciones y los efectos derivados de la ensefianza de la Teoria de la Contabilidad sobre
las practicas de profesionales ayudan a reforzar la importancia del presente estudio.

2. CONCEPTOS RELEVANTES DE LA TEORIA DE LA CONTABILIDAD

Tudicibus (2009) clasifica el concepto de activo como el nticleo fundamental de 1a Teoria Contable que
todavia se encontraria en plena discusion. Se refiere al concepto de activo y a su mensuracion, aspecto im-
portante, pero no siempre debidamente comprendido por los estudiantes en el area de Ciencias Contables. El
concepto de activo es presentado como “el conjunto de bienes y derechos de una entidad” o como “las aplica-
ciones de recursos” de una empresa, es ensefiada sin ocasionar discusiones, como la definicién adecuada para
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el término de activos. Para el autor (p. 129), “es tan importante el estudio del activo que podriamos decir que
es el capitulo esencial de la Contabilidad, porque su definicion y evaluacion esta ligada a la multiplicidad de
relacionamientos contables que involucran ingresos y gastos”. Ademas de involucrar valiosa discusion sobre
las diferentes metodologias para la mensuracion de elementos patrimoniales, el concepto de activos es de uti-
lidad para la definicion de otros importantes términos como ingresos, gastos, pasivos, pérdidas y ganancias.

De acuerdo con Hendriksen y Van Breda (2007), los activos son, en su esencia, reservas de be-
neficios futuros. Los autores también enfatizan la definicion del Financial Accounting Standards Board
(Fasb), presentada por medio del SFAC 62, cuyos activos son definidos como beneficios economicos
futuros probables, que son obtenidos o controlados por una entidad en consecuencia de transacciones o
eventos pasados. De acuerdo con el Fasb, la incorporacion de un beneficio futuro probable aparece como
caracteristica esencial de los activos. Caso no presente tal propiedad, el Fasb defiende el no reconoci-
miento contable de la existencia de tal activo. Asi como el Fasb, el International Accounting Standards
Committee (IASC) igualmente presenta la idea de beneficio futuro vinculada a su conceptuacion de acti-
vo, cuando destaca que el activo es un recurso controlado por la empresa, resultante de eventos pasados,
en el cual se espera la generacion de beneficios econdmicos futuros.

La principal caracteristica relativa a la capacidad de prestar beneficios futuros es conceptuada por
Tudicibus (2009), para quien su caracteristica fundamental seria la capacidad de prestar servicios futu-
ros a la entidad que los controla individual o conjuntamente con otros activos y factores de produccion,
capaces de transformarse, directa o indirectamente, en flujos liquidos de entrada de caja. Todo activo re-
presenta, mediata o inmediatamente, directa o indirectamente, una promesa futura de caja.

Segun Perez y Fama (2006), para la Contabilidad Basica, son considerados activos los bienes y
los derechos de una entidad, expresados en moneda y a disposicion de la administracion; ya bajo una
Optica econdmica y financiera, los activos son recursos controlados por la empresa y capaces de generar
beneficios futuros (entradas de caja o reduccion de salidas de caja). Asi, puede ser considerado un acti-
vo, todo y cualquier elemento con o sin naturaleza fisica, que sea controlado por la empresa y que a ella
proporcione la posibilidad de obtencion de flujos de caja. Asi, como los bienes de una entidad poseen la
capacidad de prestacion de servicios y de generacion de beneficios economicos futuros, la mensuracion
aparece como una forma de traducir este potencial de servicios en unidades monetarias.

Asimismo de acuerdo con Hendriksen y Breda (2007), el hecho de que un activo tenga potencial de
generar un beneficio futuro probable no lo excluye de la definicion de activos. La incertidumbre afecta a la
evaluacion, pero s6lo muda la naturaleza del item caso sea tan grande a punto de hacer con que el beneficio fu-
turo esperado sea nulo o negativo. Igualmente, vale considerar que, los beneficios econdmicos deben resultar
de transacciones o eventos pasados, asi como los recursos empleados deben estar bajo el control de la entidad.

Goulart (2002), en pesquisa realizada a partir de la constatacion de que definiciones superficiales
del término “activo” no estaban contemplando las caracteristicas esenciales de éste, llega a la conclusion
de que, realmente, los profesionales del area contable poseen conocimiento solamente superficial de lo
que sea “activo”, desconsiderando la caracteristica principal de este item patrimonial aunque sea el de-
recho especifico a beneficios futuros.

Ciertamente, historicamente, diversas fueron las colaboraciones de los investigadores y reguladores
para el concepto de activo. Paton (1924, apud IUDICIBUS, 2009) ya abordaba la cuestion de la materialidad,
0 no, de la contraprestacion — aunque falle por restringir al concepto de posesion del activo. Meigs y Johnson
(1962) definen activos como recursos econdmicos poseidos. De hecho, la expresion “recursos economicos”
tiene mayor alcance, pero, el concepto todavia se limita a la posesion del activo. Sprouse y Moonitz (1962)
también abordan el tema y al conceptuarlo, pasa la idea de beneficios futuros esperados. Los autores, pero,
al dar énfasis a las transacciones con terceros ignorando que los activos pueden ser generados de manera
interna, a ejemplo del esfuerzo en pesquisa y desarrollo y de otros activos intangibles. Martins (1972) deja
claro que es el valor de los beneficios futuros quien determinara el valor del activo y, no, el agente, aunque
sea dificil separarlos. Iudicibus (2009), por fin, destaca la conceptuacion elaborada por un equipo de alum-
nos de la disciplina Teoria de la Contabilidad de la USPy de la PUC-SP que se aproxima bastante de lo que
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se acepta actualmente con la mejor caracterizacion de activo: “‘son recursos controlados por una entidad ca-
paz de generar, mediata e inmediatamente, flujos de caja”. En ese sentido las siguientes terminologias son
utilizadas por investigadores de la Contabilidad: “beneficios futuros esperados; recursos econdémicos po-
seidos; valor para la empresa; derecho especifico a beneficios futuros y potencialidad de servicios futuros”.

Autores como Lev (2001), Flamholtz (1985), Stewart (1999), Sveiby (1997), Boulton et al. (2001),
Kaplan y Norton (1997), Nonaka y Takeuchi (1997) y Edvinsson y Malone (1998), también, han afirma-
do que la generacion de riqueza en las empresas esta cada vez mas relacionada a los activos intangibles
o a los activos intelectuales. Lev (2001) define activo intangible como un derecho a beneficios futuros
que no posee cuerpo fisico o financiero, que es creado por la innovacion, por practicas organizacionales
y por los recursos humanos. Igualmente segun el autor, los activos intangibles interactian con los acti-
vos tangibles en la creacion de valor corporativo y en el crecimiento econdmico.

El sistema tradicional de la Contabilidad parece ser deficiente, ya que todavia no registra algunos
activos intangibles no adquiridos (o desarrollados internamente) de una empresa, lo que puede afectar a
la calidad y el poder predictivo de la informacion presentada. Asi, inversiones en la imagen de la empre-
sa, representan un gasto hoy, pero pueden ser revertidas en lucro mafiana. De hecho, los activos intan-
gibles son los items de mas dificil mensuracion y contabilizacion. Se destacan entre €sos los gastos con
organizacion, marcas y patentes, derechos de autor, franquicias, costes de desarrollo de softwares, gastos
con pesquisa y desarrollo, capital intelectual y el goodwill.

El destaque dado hoy al capital intelectual se dio en funcidon del aumento de la complejidad de
las relaciones sociales y empresariales, con la evolucion de la sociedad primitiva para la sociedad del
conocimiento. El desarrollo de las tecnologias de la informacion ayudo6 a impulsar el concepto de valor
del capital intelectual. Hoy dia el conocimiento de procesos tecnoldgicos tiene un valor agregado mucho
mayor que el parque fisico de los ordenadores de la empresa.

Las alternativas de mensuracion pueden ser divididas en dos clases: valores de entrada y valores de sa-
lida. Son cuatro las formas de mensuracion basadas en valores de entrada: coste historico, coste historico co-
rregido, coste corriente (o de reposicion) y coste corriente corregido. Entre los valores de salida, figuran: valo-
res descontados de las entradas liquidas de caja futuras, precios corrientes de venta (valor realizable liquido),
equivalentes corrientes de caja y valores de liquidacion. Ademads de los conceptos tradicionalmente utilizados
(valores de entrada y salida), actualmente, otras formas de mensuracion surgen en la busqueda de perfecciona-
miento de esos conceptos a ejemplo del test de impairment, del fair value (valor justo) y del marking-to-mar-
ket (marcacion a mercado). El test de la pérdida por impairment busca evidenciar y mensurar la pérdida de la
capacidad de recuperacion del valor contable de un activo de larga duracion. En estos casos, el valor contable
del activo estd menor que el valor recuperable del activo. Aunque sea de poca utilizacion en Brasil, solamente
ahora pasando a figurar en la actualizacion de la Ley n. © 6.404/76 efectuada por la Ley n. © 11.638/2008, el test
de la pérdida por impairment ya es comiin en muchos paises a ejemplo de los Estados Unidos. Al constituirse
la busqueda por el valor justo del activo se debe tener en mente que ese valor se resume al precio de compra
o de venta en transacciones corrientes y entre partes dispuestas. Cualquier otro factor que distorsione ese pre-
cio dicho “justo” no puede ser considerado. Por ejemplo, en situaciones de liquidaciones, en que los activos
son evaluados a precio de liquidacion, o sea, mas bajos, ese valor no puede ser considerado como valor justo.

Otro concepto muy utilizado actualmente es el de marcacion a mercado. No obstante de forma
irrestricta, la evaluacion basada en la marcacion a mercado normalmente es utilizada para evaluacion de
titulos de modo que los inversores puedan saber cuanto vale su cartera, evaluacion ésa basada en el pre-
cio de cierre del mercado. Una critica a ese régimen de evaluacion de activo es que ese genera volatilidad
enddgena de los precios de esos activos en el mercado. Si el mercado oscila mucho esa oscilacion acaba
por reflejarse en la evaluacion de activos que, en su mayoria, estaran en cartera hasta su vencimiento y
la marcacioén a mercado no tendria sentido.

A partir del entendimiento de que los bienes de una entidad poseen la capacidad de prestacion de
servicios y de generacion de beneficios econdmicos futuros, se puede concebir el problema de mensuracion
como la “traduccion” del potencial de servicios, incorporado en el activo, en unidades monetarias.

REPeC — Revista de Educacao e Pesquisa em Contabilidade, ISSN 1981-8610, Brasilia, v. 6, n. 2, art. 5, p. 187-203, abr./jun. 2012



rep:c

Percepcion de los Graduandos en Ciencias Contables de Salvador (BA) 191
Sobre los Conceptos Relevantes de la Teoria de la Contabilidad

Se verifica, por tanto, la importancia fundamental de la nocion de “beneficios economicos futu-
ros” para una correcta definicion y comprension del concepto de activos, indicando la inadecuacion de
expresiones simplonas como “aplicaciones de recursos” y “bienes y derechos de una entidad” para una
satisfactoria percepcion de la naturaleza bésica del referido concepto. Se entiende que una comprension
satisfactoria de la naturaleza de los activos, ademas de colaborar con el adecuado tratamiento y analisis
critico de cuestiones practicas de la Contabilidad Aplicada, conferira a los profesionales mejores condi-
ciones para enfrentar los desafios actuales de la Contabilidad.

Las definiciones de activo asocian como caracteristica principal la capacidad de generacion de
beneficios futuros. Asi, de forma inversa, definiciones de pasivo buscan capturar impactos futuros, cam-
biando beneficios generados por sacrificios a ser consumidos, conforme la definicion de Hendriksen y
Breda (2007), “sacrificios futuros de beneficios econdmicos resultantes de obligaciones presentes”.

Ya en relacion al concepto de goodwill, Tudicibus (2009, p. 234) define como “aquel ‘algo mas’ pa-
gado sobre el valor de mercado del patrimonio liquido de las entidades adquiridas a reflejar una expectativa
(subjetiva) de lucros futuros en exceso de sus costes de oportunidad”. Por tanto, se entiende que el good-
will es la expectativa de rentabilidad futura, que solamente existe si existir lucro anormal, una vez que los
lucros normales al ser traidos los lucros futuros a valor presente por el coste de oportunidad, se torna nulo.

Pesquisa inicial sobre el concepto de pasivo afirma el énfasis legal de las preocupaciones. Por
medio de una busqueda realizada con fragmentos del concepto de pasivo en el SSRN, el 16 de enero de
2010, fue apurado que la mayoria de los articulos publicados sobre el tema se refiere a revistas juridicas,
por ejemplo, Harvard Journal of Law and Technology, Stanford Law and Economics Olin Working Pa-
per, International Review of Law and Economics. Naturalmente, el entendimiento de pasivo no se res-
tringe solamente a los aspectos juridicos, derivados de su obligacion legal.

Hendriksen y Breda (2007) comentan que “los pasivos fueron, por muchos afos, el hijo ignorado
de la contabilidad”. Pero, segun estos autores “las circunstancias han forzado una mudanza de postura. Los
pasivos, actualmente, asumieron su posicion de derecho como medidas directas de obligaciones de empre-
sas”. De ese modo, los autores aseguran que, por causa de la “concienciacion creciente de la necesidad de
reconocimiento de mas obligaciones en los balances, ha habido una explosion de tipos distintos de pasivos”.

El concepto de pasivo ha acompaiado la evolucion de las discusiones cientificas y ha pasado por
mutaciones relevantes en la busqueda para reflejar la realidad. Canning (1929) conceptud pasivo, como sien-
do ““un servicio, con valor monetario, que un propietario [titular de activos] es obligado legalmente a pres-
tar a una segunda persona, o grupo de personas”. La definicion volcada a la identificacion del lucro permea
el pensamiento de la época en que los conceptos fueron severamente influenciados por la crisis mundial.

La Asociacién Americana de Contadores (AAA) (1957 apud IUDICIBUS, 2009) define pasivo
como siendo “los intereses de los acreedores reclamados contra la entidad y derivan de actividades pa-
sadas o eventos, que, usualmente, requieren, para su satisfaccion, el gasto de recursos corporativos”. Se
nota que la definicion considera el sentido desactualizado de pasivo en que existe la reclamacion de inte-
reses por los acreedores, o sea, las exigibilidades e insiere la temporalidad del concepto pasando del pa-
sado al presente y en direccion al futuro. Las transacciones y eventos que generaran el pasivo ocurrieron
en el pasado, teniendo su reconocimiento en el presente para ser liquidados en el futuro.

Para Sprouse y Moonitz (1962), el pasivo representa las obligaciones que una entidad asume ante
terceros para obtener activos o realizar servicios y esas obligaciones, normalmente, son resultantes de
transacciones que ocurrieron en el pasado o en el presente, no obstante, deben ser liquidadas en el futu-
ro. Sin embargo, esa definicion todavia se presenta limitada, pues conduce a la idea de que el pasivo es
solamente derivado de transacciones.

El concepto traido por Most (1986), no obstante, presenta la definicion del pasivo corrigiendo esta
laguna dejada, incluyendo en la definicion la idea de eventos. Para el autor, el pasivo representaria proba-
bles sacrificios econdmicos que ocurririan en el futuro que serian provenientes de obligaciones actuales
de una entidad particular cuando transfiriesen activos o proporcionasen servicios a otras organizaciones
en el futuro, como resultado de transacciones o eventos que ocurrieron en el pasado.
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Hendriksen y Breda (2007) corroboran que la obligacion precisa existir en el momento presen-
te, o sea, debe surgir de alguna transaccion o evento pasado. Puede derivar de la adquisicion de bienes
o servicios, de pérdidas incurridas por las cuales la empresa asume obligaciones o de expectativas de
pérdidas por las cuales la empresa se obligd. Obligaciones dependientes exclusivamente de eventos fu-
turos no deberian ser incluidas. Lo seran solamente a la medida que exista una buena probabilidad de
que tales eventos ocurran y siempre que el hecho generador esté relacionado, de alguna forma, con el
pasado y con el presente. Si estuviere relacionado solamente con el futuro, se puede constituir una re-
serva para contingencias y, no, una provision.

La definicion de mayor alcance es aquella sugerida por el Fasb mediante el § 35 del SFAS 6 que
dice ser los pasivos “sacrificios futuros probables de beneficios econdmicos resultantes de obligaciones
presentes de una entidad en el sentido de transferir activos o servicios para otras entidades en el futuro
en consecuencia de transacciones y eventos pasados”. Esta definicion presenta el hecho generador de la
obligacion como el punto fuerte de la determinacion de la ocurrencia del pasivo y abarca el concepto al
hablar de “transacciones y eventos”, considerando aspectos ausentes en las definiciones preliminarmente
abordadas, por eso, este concepto es el que es mas aceptado por la comunidad actualmente.

Segun Hendriksen y Van Breda (2007), para mensurar los pasivos exigibles es preciso segregar-
los en dos categorias: los pasivos exigibles monetarios y los no monetarios. Los primeros consisten en
las obligaciones que involucren el pagamento de un valor predeterminado, por tanto son exigibilidades
denominadas en valores nominales. Normalmente, la evaluacion corriente de la obligacion a ser pagada
en el futuro es determinada en el contrato o acuerdo que dio origen al pasivo. En el caso de pasivo a ser
liquidado en el corto plazo, pasivo circulante, el montante presentado es el valor facial (valor pagado en
el vencimiento), siendo que la relevancia del descuento en ese calculo tiende a ser inmaterial. Para los
pasivos a largo plazo, el montante del descuento es normalmente significativo, por tanto, la evaluacion
corriente debe ser presentada por el sumatorio del valor presente de todos los pagamentos futuros a ser
efectuados conforme discriminado en el contrato. Por otro lado, los pasivos exigibles no monetarios son
provenientes de la obligacion de proporcionar bienes o servicios en cantidad y calidad predeterminadas.
Normalmente, son clasificados en el circulante y provienen de pagos adelantados por servicios, a ser
prestados a los clientes. La suscripcion a perioddicos, revistas y la compra de entradas para una tempora-
da son ejemplos de pasivos no monetarios. Sin embargo, no todos los adelantamientos son de naturale-
za monetaria. Las obligaciones no monetarias son expresadas en términos de precios predeterminados o
por convencion referentes a bienes o servicios especificos. Por tanto, el valor monetario de los bienes y
servicios podria variar, pero no su cantidad o calidad.

Asi, los debates se abren para nuevos temas sobre el reconocimiento y mensuracion de pasivos,
tales como:

. titulos hibridos — que ha presentado una explosion de nuevos tipos de pasivos llamados
instrumentos financieros, los cuales poseen caracteristicas tanto de exigibilidades como de
patrimonio liquido, o sea, se constituyen, al mismo tiempo, en una deuda y una posibilidad
de participacion accionaria, por €so, su caracteristica hibrida;

. pasivos contingentes — que, segiin el SFAS 5, representan una condicion o situacion exis-
tente, un conjunto de circunstancias envolviendo incertidumbre en relacion a ganancias o
pérdidas posibles para una empresa, que sera finalmente dirimida cuando uno o mas eventos
futuros ocurrieren o dejaren de ocurrir, siendo que la resolucion de la incertidumbre podra
confirmar la existencia de un pasivo;

. pasivos ambientales — que representan obligacion actual relacionada con la preservacion,
recuperacion y proteccion del medio ambiente, que exigira sacrificios futuros probables por
medio de la entrega de activos o prestacion de servicios para una o mas entidades, siendo
que el alcance de su concepto recorre la vision de los gastos necesarios para el desarrollo
ambiental en conjunto con el empresarial y por la correccion de posibles impactos causados
por accidentes que, de alguna forma, vengan a perjudicar el medio ambiente.
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El reconocimiento de pasivos ambientales se torna cada vez mas relevante. Segin Borba y Rover
(2006), 1a mensuracion de los gastos de origen de un pasivo ambiental puede ser en consecuencia de un
evento o una transaccion que refleje la interaccion de la organizacion con el medio ambiente, cuyo sacrifi-
cio econdmico ocurrira en el futuro. O sea, gastos como adquisicion de activos para contencion de impactos
ambientales, pagamento de multas por infracciones ambientales y gastos para compensar dafios al medio
ambiente pueden ser clasificados en este grupo. La influencia de los pasivos ambientales en los calculos de
resultados y del valor de la empresa han ganado importancia y reconocimiento en el mercado, conforme
concluyo Bae e Sami (2005) al afirmar que “los resultados son consistentes con la nocion de que el potencial
pasivo ambiental puede crear ruido en un sistema de contabilidad de la empresa en general y sus ganancias
en particular.”” Para estes mismos autores, ““crear ruido” significa menor confiabilidad en la informacion.

Farias (2006) demuestra por medio de conceptos y ejemplos que las obligaciones constructivas
estan relacionadas, en muchos casos, con la responsabilidad social de las empresas y que tales exigibili-
dades se diferencian de las obligaciones legales por su naturaleza. Para ese autor, los motivos que llevan
las empresas a incluir, en sus pasivos, las obligaciones que extrapolan los marcos legales son: la conscien-
cia de su responsabilidad social; 1a necesidad de mantener una buena imagen ante la sociedad, teniendo
en vista la aceptacion de sus productos o servicios; y, las exigencias del mercado.

El dominio basico sobre el concepto de pasivo incorpora temas relevantes como pasivos ambien-
tales, con discusiones académicas y profesionales cada vez mas intensas. La percepcion de la importancia
de esas discusiones se torna necesaria para la formacion basica de los profesionales de la Contabilidad.
El entendimiento inico de pasivo como factor de origen de recursos o exigibilidades puede sugerir fallos
en la formacion del profesional contable adecuado a las demandas contemporaneas.

Otro punto relevante hace referencia a la comprension de conceptos que afectan el calculo del
resultado. El correcto dominio de las definiciones de ingresos, gastos, pérdidas y ganancias se torna im-
portante por el efecto que traen para la mensuracion de los resultados de las organizaciones. Pero, el
profesional contable puede presentar fallos en su formacion académica que permita darle certeza en sus
selecciones. Es relevante entender las diferentes formas de conceptuar, mensurar y reconocer las varia-
ciones favorables y desfavorables que ocurren en las entidades. Dependiendo del criterio adoptado en la
mensuracion y en el reconocimiento de los ingresos, de las ganancias, de los gastos y de las pérdidas, el
resultado liquido obtenido podra presentarse diferente, afectando a accionistas, fisco y sociedad.

De forma simple, se puede entender que las ingresos estaran ligados a las actividades basicas de la
empresa mientras que las ganancias tienen una vinculacion periférica a esas actividades, y no es el relaciona-
miento con la actividad de la empresa que lo caracteriza. Tanto ingresos como ganancia actian en el sentido
de aumentar el resultado de la empresa. De ahi se desprende la importancia del correcto reconocimiento y
mensuracion de esos items, para evitar distorsiones y divulgacion de resultados irreales. De cierta forma, el
reconocimiento y la mensuracion, no sélo de los ingresos, sino también de la ganancia, pueden generar re-
sultados equivocados, cuando no tendenciosos, generando asimetria en las informaciones para los mercados.

Muchas veces, no se tiene una clareza definida sobre cada uno de los conceptos. Por ejemplo,
muchos conceptos confunden la mensuracion de ingresos con la definicion de ingresos. Ciertamente, al
analizar la naturaleza de unos ingresos, Hendriksen y Van Breda (2007) llaman la atencion de que “en
nivel mas fundamental, ingresos es aumento de lucro”, aunque los autores critiquen el hecho de intentar
definir ingresos y gastos a partir de sus efectos, o sea, del resultado.

En la definicion del Fasb (1975 apud HENDRIKSEN; BREDA, 2007), “ingresos son entradas u
otros aumentos de activos de una entidad, o liquidaciones de sus pasivos (0 ambos), consecuencia de la
entrega o produccion de bienes, prestacion de servicios, u otras actividades correspondientes a operacio-
nes normales o principales de la entidad”. En una vision mas moderna, se tiende a reconocer los ingresos
como un flujo, pero no un flyjo financiero y, si, un flujo de creacion de activos, como el producto de la em-
presa, destacando que, para que ese producto sea considerado ingresos, se hace necesario que haya dejado
a la empresa, un verdadero flujo de salida. Niyama y Silva (2008) traen la definicion del IASB que afirma
ingresos como siendo “aumentos en los beneficios econémicos durante el periodo contable, bajo la forma

REPeC — Revista de Educacao e Pesquisa em Contabilidade, ISSN 1981-8610, Brasilia, v. 6, n. 2, art. 5, p. 187-203, abr./jun. 2012



rep:c

Raimundo Nonato Lima Filho e Adriano Leal Bruni 194

de entrada de recursos o aumento de activos o disminucion de pasivos, que resultan en aumentos del patri-
monio liquido y no se confunden con los que resultan de contribuciones de los propietarios de la entidad”.

Segiin AAA (1957 apud IUDICIBUS, 2009), ingresos “es la expresion monetaria del agregado de
productos o servicios transferidos por una entidad para sus clientes durante un periodo de tiempo” —una de-
finicion restricta, aunque concisa. Para Hendriksen y Breda (2007), la definicion de ingresos como producto
de la empresa seria mas apropiada y mas correcta que el concepto para la AAA. Aun asi, el concepto de la
AAA seria mas adecuado que el concepto de flujo de entrada propuesto por el Fasb, en 1975. Mas impor-
tante que ser una entrada o una salida es el hecho de que los ingresos no son simplemente un flujo de caja.

Aprovechando lagunas en la literatura que buscan resolver problemas en la practica, las empresas
se han valido de brechas en la definicion para inflar sus ingresos y para evitar incluir items como gasto,
siempre buscando maximizar resultados, atin valiéndose de artificios contables; ese proceso se constituye
como gerenciamiento de resultados. En ese contexto, Martinez (2001) resalta que “‘es crucial asegurar la
calidad de la informacién contable que es publicada, pues de ésta estara dependiendo toda la prosperidad
de las empresas e, indirectamente, la de la economia como un todo”.

Goulart (2008) corrobora cuando afirma que “una de las mas importantes informaciones produ-
cidas por la Contabilidad es el resultado (lucro o perjuicio) presentado en el final de la demostracion de
resultado del ejercicio y utilizada por los analistas para evaluar el desempefio de las empresas”. No obs-
tante, Martinez (2001) resalta que “parte de este resultado puede derivarse de ajustes contables de natu-
raleza discrecional, sin ninguna correlacion con la realidad del negocio”, motivados por acciones exoge-
nas que pueden influenciar los ejecutivos a tomar actitudes en este sentido.

En lo que concierne al concepto de ganancias, se constata haber un consenso mayor entre autores,
principalmente, en lo que atafie a las observaciones de su aplicabilidad cuando de la ocurrencia de operacio-
nes extraordinarias de las entidades. Para Hendriksen y Breda (2007), “ganancias representan eventos favo-
rables no directamente relacionados con la produccion normal de ingresos de las empresas”. Pero, ¢l apunta
que la mayor dificultad consiste en distinguir lo que es normal y lo que es extraordinario en la vida de las
entidades. Segun Kam (1986), “ganancias son aumentos en activos liquidos, provenientes de operaciones
periféricas o incidentales, y de otros eventos que pueden estar en gran parte ademas del control de la firma”.
Resumidamente, los ingresos son el esfuerzo de la empresa que busca un resultado, sea esencial o periféri-
co; es la validacion por el mercado del incremento en el potencial de que el activo genere beneficios futuros.
Ya la ganancia es un resultado positivo que independe integramente de cudl sea el esfuerzo de la empresa.

Ingresos, ganancias, ganancias y pérdidas son influyentes relevantes del lucro. Tudicibus (2009)
destaca que ““el gran problema es definir la magnitud y el momento de la ocurrencia de los ingresos y gas-
tos, por consiguiente la definicion de lucro”. Las dificultades de mensuracion en la Contabilidad traspasan
la barrera sélo del activo y pasivo, alcanzando la idea de los gastos, concepto relativamente homogéneo
en la literatura. Se puede presentar la definicion de Hendriksen y Breda (2007), que define gasto como
siendo: “el uso o consumo de mercaderias o servicios en el proceso de obtener ingresos. Ellos son las
expiraciones de los factores de servicios relacionados directamente o indirectamente en la produccion y
ventas de productos de las empresas.” Los gastos son la contrapartida de los ingresos, participando de la
concepcion de lucro. Hendriksen y Breda (2007) definen que “los gastos son medidos por la evaluacion de
los activos usados o consumidos, pero esa mensuracion no las define”, pues, asi como los ingresos, éstos
poseen un concepto de gran alcance e igualmente complejo en términos de consenso. Para Kam (1986),
“gastos son reducciones en el valor de los activos o aumento en el valor de las exigibilidades, debido a la
utilizacion de bienes y servicios de las operaciones principales o centrales de la entidad”. Para ITudicibus
(2009), “representa la utilizacion o el consumo de bienes y servicios en el proceso de producir ingresos
pudiendo referirse a gastos efectuados en el pasado, en el presente o que seran realizados en el futuro.”

El gasto es la concretizacion del esfuerzo, en términos monetarios, para la generacion de los in-
gresos; reduce el patrimonio de la empresa, lo que es justificado por la promesa de generacion futura o
inmediata de ingresos que debe, por definicion, suplantar los gastos y asi generar la parte del lucro. El
flujo de generacion del lucro sufre intensa participacion del gasto y, consecuentemente, debe rodearse de
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todos los mismos cuidados destinados a los ingresos, para caracterizar los gastos, frente a su importancia.

Las pérdidas pueden ser entendidas como eventos liquidos desfavorables que nacen de actividades no
generadoras de ingresos normales de la entidad. Se entiende por eventos liquidos desfavorables aquellas ocu-
rrencias no usuales, disociadas de las operaciones centrales de la entidad, que reflejan en la participacion de
los propietarios. El Fasb conceptiia pérdidas como siendo disminuciones por la participacion de transacciones
periféricas o incidentales de una entidad, y en otras transacciones u otros eventos y circunstancias, afectan-
do a la entidad durante un periodo, excepto aquellos que resultan de gastos o distribucion para propietarios.

Los gastos estan destinados a la generacion de ingresos, por esa razon deberan ser con ellas con-
frontadas, mientras que las pérdidas no resultan en beneficio de la empresa, por el contrario, es un efec-
to liquido desfavorable que no deriva de las operaciones normales del emprendimiento, por eso no hay
posibilidad de su confrontacion, siendo éstas reconocidas por su valor liquido.

Frente a la complejidad y diversidad de las transacciones entre entidades, sea del sector priva-
do o publico, se torna un desafio la continua y dinamica evaluacion de los eventos patrimoniales (CFC,
2008). De acuerdo con Fragoso et al. (2010), se resalta que las definiciones, tanto del lasb como del Fasb,
presentadas en este recorte tedrico estan en pleno proceso de revision, evaluacion y convergencia, sobre
todo porque algunas definiciones adoptadas por esos 6rganos, sobre todo del Iasb, no son adoptadas en
el Comité de Pronunciamientos Contables (CPC) brasilefio.

3. PROCEDIMIENTOS METODOLOGICOS

Este es un estudio de naturaleza predominantemente cuantitativa y exploratoria, con enfoque teori-
coempirico. Para alcanzar los propdsitos deseados, las técnicas de colecta de datos e informaciones utilizadas
para analisis del dominio de los conceptos son: aplicacion de cuestionario y andlisis estadistico. Seguin Gil
(2002), una pesquisa exploratoria visa proporcionar una vision general de un determinado hecho, del tipo
aproximativo, por medio de un andlisis con entes involucrados con el problema pesquisado. Sobre el abor-
daje cuantitativo, Martins y Theophilo (2007) afirman que es un tipo de pesquisa en el cual los dados pueden
ser cuantificados, mensurados y cuyos analisis e interpretaciones emplean métodos y técnicas estadisticas.

El universo de ésta pesquisa corresponde a los alumnos de Ciencias Contables que ya cursaron la
disciplina Teoria de la Contabilidad y que se encontraban regularmente matriculados en la ciudad de Sal-
vador, Bahia, en el primer semestre de 2009. Datos del Ministerio de la Educacion, extraidos del Instituto
Nacional de Estudio y Pesquisas Educacionales (Inep), indicaban la existencia de 28 cursos en la ciudad en
este periodo. A partir de este universo, fue seleccionada una muestra de Instituciones de Ensefianza Supe-
rior (IES) escogidas por conveniencia. Esa muestra de IES fue formada por dos instituciones de ensenan-
za publicas y seis privadas. Posteriormente, se obtuvo en las IES seleccionadas otra muestra de alumnos,
compuesta por 591 estudiantes, siendo 109 estudiantes de IES publicas y 482 estudiantes de IES privadas.

El instrumento de colecta empleado busco investigar el dominio de los siete conceptos: activo, pasivo,
goodwill, ingresos, gastos, ganancias y pérdidas. Para cada uno de los conceptos, fueron presentadas cuatro de-
finiciones, siendo que el respondente deberia sefialar aquélla que juzgase mas adecuada. Las definiciones fueron
construidas con base en las controversias relatadas en la revision de literatura. Una de las alternativas era entendi-
da como satisfactoria (recibiendo codigo 1). Las demas fueron entendidas como insatisfactorias (codigo 0), con
excepcion de la cuestion que trata sobre goodwill, que poseia dos alternativas validas. La media de las respuestas
clasificadas como satisfactorias posibilitd crear una nueva variable sintética, denominada media general y que,
connotade 0 a 1, presentada el concepto medio obtenido por el respondente en relacion a los siete conceptos.

Dos otras cuestiones buscaron investigar el tipo de la IES (0 privada o 1 publica) y la titulacion del
docente de la disciplina Teoria de la Contabilidad (1 Graduacion, 2 Especializacion, 3 Master y 4 Docto-
rado). La ultima cuestion preciso ser posteriormente codificada en tres variables dummy, representando
el hecho de el profesor haber evolucionado en la su formacion para especialista (1 si, 0 no), master (1 si,
0 no) o doctor (1 si, 0 no). La razon para la conversion en dummy residio en el hecho de poder permitir
una clasificacion cuantitativa para una variable que seria originalmente cualitativa.
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Los procedimientos cuantitativos involucraron tres fases distintas: (a) andlisis descriptivo de la
muestra y de las respuestas; (b) andlisis de la asociacion con el test del qui-cuadrado entre respuestas y
tipo de IES o formacion del docente y con el test t para comparar las medias de los diferentes grupos; (c)
analisis de regresion buscando explicar la media general de la comprension de los conceptos con base en
el tipo de IES y titulacion del docente.

4. ANALISIS DE LOS RESULTADOS

La Tabla 1 presenta la tabulacion de las caracteristicas de la muestra. Fueron analizadas las res-
puestas de 591 respondentes, siendo 482 (82%) de IES privadas y 109 (18%) de IES publicas. La mayor
concentracion de respondentes en IES privadas busco preservar la caracteristica del universo, ya que la
mayor parte de los cursos de Ciencias Contables es ofertada en Salvador por IES privadas.

El andlisis de la titulacion de los profesores de la disciplina Teoria de la Contabilidad reveld que
305 (52%) respondentes tuvieron docentes especialistas (en Contabilidad y/o areas afines), 238 (40%)
tuvieron clases con masters (en Contabilidad y/o en areas afines) y 48 (8%) con doctores (solamente en
Contabilidad). Se nota la gran presencia de especialistas, seguido por masters. Pocos respondentes parti-
ciparon en clases de Teoria de la Contabilidad con doctores. Ese nimero se explica porque solamente una
facultad presentd profesores con doctorado que imparten esa disciplina. De esa forma, se verifica que en-
tre la muestra pesquisada poco se invierte en docentes con niveles de titulacion de doctores, ya que es de
fundamental importancia una institucion tener un docente con niveles mas elevados de titulacion.

Tabla 1: Titulacion del profesor y tipo de IES.

Titulacién del profesor Fi F1% Tipo de IES Fi F1%
Especialista 305 52 Privada 482 82
Master 238 40 Publica 109 18
Doctor 48 8 Total 591 100
Total 591 100

Legenda: Fi = frecuencia, FI% = frecuencia en porcentual.

El cruzamiento de las dos variables anteriores puede ser visto en la Tabla 2. Se nota que IES pu-
blicas presentan profesores con mayor titulacion. El test de la asociacion presenta una estadistica del test
del qui-cuadrado igual a 289,40 con un nivel de significacion igual a 0,0000, lo que indica la fuerza de la
asociacion entre las dos variables y posibilita afirmar la mayor titulacion de los docentes en IES publicas.

El analisis del dominio por parte de los respondentes de los siete conceptos de activo, pasivo,
goodwill, ingresos, gastos, ganancias y pérdidas puede ser efectuada con base en las dos tablas presenta-
das a seguir. Las tablas presentan el resultado de la tabulacion cruzada del concepto entendido como sa-
tisfactorio o insatisfactorio por tipo de IES y por titulacion del docente. La fuerza de la asociacion puede
ser analizada con base en el test del qui-cuadrado.

Tabla 2: Titulacién versus Tipo de IES.

Particular Publico
Titulacion - - - -
Fi Fi% Fi Fi%
Especialista 305 63 - 0
Master 177 37 61 56
Doctor - 0 48 44
Soma 482 100 109 100
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El analisis del tipo de ensefianza puede ser visto en la Tabla 3. Se observa que, en todos los casos,
la frecuencia de respuestas satisfactorias es siempre mayor en la ensefianza publica. La estadistica del
qui-cuadrado indica la significativa asociacion existente entre las variables.

Tabla 3: Tipo de enseiianza versus respuesta.

Tipo de ensefianza Qui-q
- - Total
Particular Puablico GL
Fi Fi% Fi Fi% Fi Sig
Activo 11,029
Insatisfactorio 378 78 69 63 447 1
Satisfactorio 104 22 40 37 144 0,001
Goodwill 27,931
Insatisfactorio 416 86 62 57 478 1
Satisfactorio 66 14 47 43 113 0,000
Pasivo 10,956
Insatisfactorio 385 80 71 65 456 1
Satisfactorio 97 20 38 35 135 0,001
Ingresos 13,650
Insatisfactorio 402 83 74 68 476 1
Satisfactorio 80 17 35 32 115 0,000
Gasto 32,950
Insatisfactorio 420 87 70 64 490 1
Satisfactorio 62 13 39 36 101 0,000
Ganancia 14,111
Insatisfactorio 403 84 74 68 477 1
Satisfactorio 79 16 35 32 114 0,000
Pérdida 19,370
Insatisfactorio 397 82 69 63 466 1
Satisfactorio 85 18 40 37 125 0,000
| Total 482 100 109 100 591

Legenda: Qui-q = estadistica test del qui-cuadrado, GL = grados de libertad, Sig. = nivel de significacion del test
del qui-cuadrado.

Los resultados de la Tabla 3 permiten destacar que los respondentes de IES publicas presenten un
mejor dominio conceptual de cada uno de los siete conceptos analizados. Algunos factores implican ese
desempeiio, demostrando que la ensefianza superior publica procura un alineamiento mas proximo del
deseable, preparando con mayor eficiencia a sus discentes, equivaliendo sus ementas de ensefianza a las
directrices de organismos nacionales e internacionales, tales como Resoluciéon CNE/CES n. ° 10/2004 y
Resoluciones IFAC, AICPA y AECC.

La Tabla 4 presenta la tabulacion cruzada de las respuestas por titulacion del profesor. Se constata que
a medida que eleva la titulacion del profesor de Especialista para Master y para Doctor, aumentan las fre-
cuencias relativas de las respuestas satisfactorias, siendo que el aumento es mayor cuando la titulacion evo-
luciona de Master para Doctor. Docentes con titulacion de Master y Doctorado poseen una vida académica
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mas actuante, ligada a la produccion de trabajos cientificos, exigiendo constante actualizacion, hecho que
no se observa en docentes especialistas que, en su mayor parte, son profesionales que actian en el area, pero
que no dedican mucho tiempo para discusiones sobre temas relevantes. Por consecuencia, en la mejor de
las hipdtesis, sus alumnos terminan absorbiendo solamente el contenido adquirido en la época de su gra-
duacion, perdiendo la oportunidad de discutir temas contemporaneos que involucran la Ciencia Contable.

Tabla 4: Titulacion del docente versus respuesta.

Titulacio do professor Total Qui-q
ota
Especialista Mestre Doutor GL
Fi Fi% Fi Fi% Fi Fi% Fi Sig

Ativo 53,002
Insatisfatorio 258 85 171 72 18 38 447 2
Satisfatorio 47 15 67 28 30 63 144 0,000
Goodwill 59,407
Insatisfatorio 270 89 189 79 19 40 478 2
Satisfatorio 35 11 49 21 29 60 113 0,000
Passivo 44,944
Insatisfatorio 254 83 183 77 19 40 456 2
Satisfatorio 51 17 55 23 29 60 135 0,000
Receita 50,186
Insatisfatorio 272 89 181 76 23 48 476 2
Satisfatorio 33 11 57 24 25 52 115 0,000
Despesa 76,535
Insatisfatorio 285 93 183 77 22 46 490 2
Satisfatorio 20 7 55 23 26 54 101 0,000
Ganho 39,220
Insatisfatorio 267 88 186 78 24 50 477 2
Satisfatorio 38 12 52 22 24 50 114 0,000
Perda 62,567
Insatisfatorio 261 86 188 79 17 35 466 2
Satisfatério 44 14 50 21 31 65 125 0,000
Total | 305 100 238 100 48 100 591

Observacion: Qui-q = estadistica test del qui-cuadrado, GL = grados de liberad, Sig. = nivel de significacion del test del
qui-cuadrado.

La fuerza de la asociacion entre la titulacion del docente y la respuesta presentada en la Tabla 4
puede ser vista en los valores altamente significativos de los testes t. Para cada uno de los siete conceptos,
el nivel de significacion del test fue aproximadamente igual a cero, lo que indica frecuencias estadistica-
mente diferentes. Debido a la muestra ser segura y heterogénea y la pesquisa ser realizada de una forma
que pudiese garantizar el minimo de error posible, se observa que el qui-q en todos los siete conceptos
analizados es altamente relevante, comprobando que no hay diferencias estadisticamente significativas.

Las respuestas presentadas demostraron que la mayor parte de la muestra pesquisada respondi6
que activo es bien o derecho de la entidad; solamente el 24,4% de los alumnos supieron responder que
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activo es un beneficio futuro liquido, conforme reflexion desarrollada en este trabajo. Resultado mas in-
satisfactorio fue en relacion al concepto de goodwill; 1a grande mayoria respondi6 que es un tipo de agio,
cuando, en verdad, es una expectativa de rentabilidad futura. Desempeio similar fue percibido en el res-
tante de los conceptos, evidenciando una realidad alarmante de la situacion de los graduandos en Conta-
bilidad, ya que se trata de conceptos tan elementales.

El andlisis de las respuestas indica que, de manera general, los alumnos pesquisados presentaron
definiciones acerca de los conceptos de forma poco reflexiva y fuera del contexto de discusiones actua-
les, comprobando la necesidad de los docentes de esa disciplina un mayor alineamiento entre su plan de
clase y la Teoria de la Contabilidad.

Ampliando el analisis de los datos, una nueva variable fue creada, denominada media general y
que correspondi6 a la media de las respuestas tenidas como satisfactorias en cada uno de los siete concep-
tos. El valor 0 (cero) indica que ninguno de los conceptos presentados por el respondente fue considerado
satisfactorio. Por otro lado, el valor 1 (uno) indica que todos los conceptos presentados por el respondente
fueron satisfactorios. La presentacion de la media general puede ser vista en la Tabla 5.

Tabla 5: Analisis cruzado de la media general por Titulacion del docente y Tipo de IES.

Titulacion Media N Desvio IES Media N Desvio
Especialista 0,117 305 0,245 Particular 0,163 482 0,292
Master 0,224 238 0,338 Publica 0,339 109 0,408
Doctor 0,554 48 0,416 Total 0,196 591 0,323
Total 0,196 591 0,323

En relacion a la titulacion del docente, se percibe que la media aumenta con la elevacion de la ti-
tulacién y un mayor aumento ocurre cuando la titulacion es elevada de Master para Doctor. Analizando
las medias con el test t, se presenta un resultado en la comparacion entre Especialistas y Masters para t
igual a -4,105 (asumiendo variancias desiguales), con un nivel de significacion igual a 0,000. Comparan-
do Masters y Doctores, el valor para el test t fue igual a -5,154 (asumiendo variancias desiguales), con
un nivel de significacion igual a 0,000. O sea, los aumentos verificados en las medias son significativos
tanto en la evolucion de Especialistas para Masters como en la evolucion de Masters para Doctores. El
desempefio de los alumnos que tuvieron sus clases impartidas por profesores con mayor nivel de titula-
cion y, de esa forma, se puede afirmar que con dominio actualizado sobre el tema fue superior a aquellos
cuyas clases fueron dadas por docentes de nivel lato sensu.

En relacion al tipo de IES, la media de las IES ptblicas es mayor que la de IES privadas. El test
t para la comparacion de las medias entre particulares y publicas present6 un valor igual a -4,277 (asu-
miendo variancias desiguales), con un nivel de significacion igual a 0,000.

Con ese analisis, se tuvo la intencion de extraer una media de desempetio de los alumnos pesqui-
sados por titulacion del docente y por el tipo de la IES y simular, caso el cuestionario fuese una prueba
qué perfil analizado seria el aprobado. De esa forma, se observa que alumnos de docentes doctores y li-
gados a [ES publicas presentaron mejor desempefio, sobre todo si comparado a los discentes de IES par-
ticulares de profesores especialistas.

La creacion de la variable media general permite el uso del analisis de regresion, con el objetivo
de entender como la titulacion del docente o el tipo de IES influencia el dominio de conceptos contables
relevantes, presentado por medio de la variable media general. Como la menor titulacion de docente de la
muestra fue Especialista, el modelo de regresion construido puede ser presentado en la Ecuacion 1 a seguir:

Y= ,éo +,élIES +,B>Mdster +ﬁA3Doctor +u (Ecuacién 1)
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Enla Ecuacion 1, el término Y es la variable dependiente, representada por la media general de los
conceptos satisfactorios. El término 8 representa el intercepto del modelo. Los términos 8, B, y B, represen-
tan los coeficientes referentes a las variables independientes o explicativas del modelo, representadas por IES
(0 particular y 1 privado), Master (0 No y 1 Si) y Doctor (0 Noy 1 Si). El docente con titulacion Especialista
tuvo codigos 0 en las variables Master y Doctor. El docente con méster tuvo codigo 1 en la variable Mas-
ter y 0 en la variable Doctor. El docente con doctorado recibié codigos 1 en las variables Master y Doctor.
Las variables dummy Master y Doctor capturan el efecto derivado de la evolucion de la titulacion del pro-
fesor de Teoria de la Contabilidad. Por fin, el término o representa el error-estandar presente en el modelo.

Los resultados del andlisis de correlacion estan presentados en la Tabla 6. Los resultados indican
la importancia de la elevacion de la titulacion del docente de Teoria de Contabilidad para la elevacion
de la Media General de los conceptos satisfactorios. Los coeficientes son positivos y significativos, su-
giriendo que la elevacion de la titulacion para Master y, después, para Doctor contribuye para un mejor
dominio de conceptos importantes asociados a activo, pasivo, goodwill, ingresos, gastos, ganancias y
pérdidas. Por otro lado, los resultados de la Tabla 6 también revelan la no significacion del coeficiente de
la variable tipo de IES — lo que seria posiblemente explicado por la multicolinealidad existente entre las
variables relativas a la titulacion del profesor y al hecho de la IES ser publica o privada.

Tabla 6: Resultados de la regresion multiple.

Coeficiente no estandarizado Coeficiente estandarizado Nivel de
B Error estandar B Error estandar significacion
Constante 0,117 0,017 6,789 0,000
IES -0,071 0,045 -0,085 -1,591 0,112
Master 0,125 0,028 0,190 4,393 0,000
Doctor 0,508 0,065 0,429 7,845 0,000

El analisis de los resultados de la pesquisa indica que la relacion desempefio del discente y titu-
lacion del docente es mas significativa que la relacion desempeio del discente y tipo de la IES. Sin em-
bargo, de forma general, conceptos superficiales sobre los conceptos tratados en ese trabajo fueron cita-
dos en todos los niveles, demostrando la ineficiencia de la ensefianza. No obstante, se percibe que en las
IES publicas y con docentes con titulacion de Master o Doctor una frecuencia de respuestas satisfacto-
rias fue més acentuada.

5. CONSIDERACIONES FINALES

Abordando el tema Teoria de la Contabilidad por una perspectiva tedrica alternativa, el objetivo
principal de este trabajo consistio en evaluar el dominio de los conceptos basicos de la Contabilidad por los
graduandos en Ciencias Contables en Salvador. Tal meta se justificd por la voluntad de conocer los factores
que posiblemente interferian en la percepcion de esos conceptos, por medio de dos variables independientes.

Los resultados obtenidos indican una percepcion formal poco reflexiva y desactualizada de los
conceptos. Docentes de Teoria de la Contabilidad precisan invertir mayores esfuerzos en el ajuste de sus
agendas didacticas. Testes de qui-cuadrado, testes t y modelo de regresion multiple permiten concluir
que tanto la variable “titulacion del docente” como “tipo de la IES” influyen en la ocurrencia de respues-
tas desfavorables acerca de los conceptos basicos de la Contabilidad. Los esfuerzos en la mejoria de la
transmision de conceptos contables relevantes precisan ser todavia mas intensificados en IES privadas
y docentes precisan invertir en su formacion académica, evolucionando en busca del doctorado — lo que
contribuye para elevar la mejoria del dominio cognitivo de docentes y discentes, como aqui evidenciado.

La contribucion de ésta pesquisa para la discusion de aspectos conceptuales para el proceso ense-
nanza-aprendizaje en Teoria de la Contabilidad es de fundamental relevancia, considerando su funcién
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principal de, conjuntamente con otras areas de conocimiento, proveer a los gestores y demds usuarios
con informaciones que contribuyan para el proceso de tomada de decision.

Algunas limitaciones importantes del estudio merecen atencion. En primer lugar, que a pesar de
la pesquisa haber sido realizada solamente con alumnos que cursaron la disciplina Teoria de la Contabi-
lidad, no fue evaluado el semestre en que el alumno estaba matriculado, pues la percepcion de un alum-
no de 7° periodo puede ser diferente del de un alumno de 2° periodo, en funcion, por ejemplo, de mayor
importancia atribuida al curso o de la progresion en la carrera profesional. Otra limitacion que se hace
necesario evidenciar es que nuestra pesquisa no analiz6 las ementas de la disciplina Teoria de la Contabi-
lidad en los cursos pesquisados, con la finalidad de verificar si todos los conceptos fueron contemplados.

Se espera que este trabajo contribuya para el desarrollo de la Teoria de la Contabilidad, sugi-
riendo nuevos estudios que se propongan investigar la relacion entre la Contabilidad y su ensefianza.
Resta, por ultimo, sugerir caminos y topicos para futuras pesquisas en ese campo y su relacion en la
extension organizacional. Trabajos futuros podrian desarrollar propuestas en esa linea, ayudando a
construir un armazoéon que solidifique el desarrollo cientifico de la Contabilidad en la busqueda de
soluciones de problemas concretos de la sociedad.
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